	

	на бланке организации

	
	
	

	№ 
	
	         Коммерческому директору
ЗАО ТД «Завод «Микрон»
Гильфанову А.Р.
m6@microntools.ru 


АНКЕТА ПОТЕНЦИАЛЬНОГО ДИЛЕРА
	п/п
	Вопросы
	Ответы

	1.
	Название компании
	

	2.
	ФИО и должность контактного лица
	

	3.
	Мобильный телефон контактного лица
	

	4.
	Телефон/факс
	

	5.
	Е-mail
	

	6.
	Сайт
	

	7.
	Юридический адрес 
	

	
	Почтовый адрес
	

	8.
	Лицо, принимающее решение о начале сотрудничества (или закупке)

(ФИО, должность, телефон)
	

	9.
	Общее число сотрудников в вашей компании
	

	10.
	Основной профиль деятельности
	

	11.
	Наличие филиалов и их адреса
	

	12.
	Ассортимент продукции, с которой вы работаете? 
Абразивный инструмент

Алмазный инструмент

Бензоинструмент

Гидравлический инструмент

Деревообрабатывающий инструмент

Измерительный инструмент

Камнеобрабатывающий инструмент

Крепеж, метизы, такелаж и т.п.

Металлорежущий инструмент

Общие детали и узлы машин и механизмов

Оснастка станочная 

Пневмоинструмент

Резинотехнические изделия

Ручной инструмент

Садовый инструмент и хозяйственный инвентарь

Слесаро-монтажный инструмент

Спецодежда

Строительный инструмент

Электроды для сварки, сварочное оборудование

Электроинструмент
	

	13.
	Какой тип продукции из нашего ассортимента Вас заинтересовал?


	

	14.
	С какими предприятиями - поставщиками мерительного инструмента, калибров и шарико-винтовых передач Вы работаете в настоящее время или работали ранее?
	

	15.
	Какими инструментами пользуется Ваша компания для продвижения товаров на рынок?
Реклама в периодических изданиях

Наружная реклама

Выставки

Тендеры

Интернет продвижение сайта

Яндекс директ

Почтово-адресная рассылка 

Рассылка рекламы по е-mail
Реклама в социальных сетях

Продвижение через  сall-центр

Другое
	

	16.
	Есть ли у вашей компании торговый/выставочный зал? 
	

	17.
	Имеете ли Вы возможность создавать складские запасы или работаете исключительно под заказ?
	

	18.
	Располагает ли ваша компания транспортной службой? Сколько единиц техники? Как ваш товар доставляется до покупателя?
	

	19.
	Предполагаемый месячный объем продаж нашей продукции?

	

	20.
	Данные, которые Вы хотели сообщить, способные ускорить принятие решения по заключению дилерского договора.
	

	21.
	Ваши пожелания по совместной работе.
	


